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el	proceso	mencionado:	1.	La	base	de	datos	que	la	mayoría	de	las	empresas	de	generación	principal	venden	a	menudo	no	es	inútil	que	haya	muchas	empresas	de	generación	de	plomo	que	han	surgido	recientemente.	Recopilan	datos	(e-mail/teléfono)	de	fuentes	en	línea	y	más	inteligentes	(cookies	AI	impulsadas	por	AI)	utilizan	actividades	de	redes
sociales	para	identificar	posibles	leads.	El	problema	con	el	método	anterior	es	que	cuando	alguien	está	diciendo	públicamente	que	necesita	algo,	ya	es	demasiado	tarde.	Imagina	cuántas	otras	compañías	ya	se	han	puesto	en	contacto	con	él.	Esa	persona	debe	haber	recibido	10	segundos	si	no	100	ofertas.	¿Cómo	resolverlo?:	Identificar	las	necesidades
de	un	cliente	potencial	antes	de	salir	y	buscarlo.	Piense	en	quién	serían	sus	clientes	ideales	y	por	qué	los	necesitan	y	luego	salga	a	buscarlos.	No	los	esperes.	2.	El	modelo	de	correo	electrónico	"personalizado"	se	considerará	un	spam	en	la	mayoría	de	los	casos	a	continuación	es	un	correo	electrónico	personalizado	generado	por	una	de	las	buenas
empresas	que	llevan	a	cabo	la	generación	de	plomo.	La	gente	expone	ejecutivos	de	nivel	CXO	son	inteligentes	y	no	responden	a	correos	electrónicos	como	arriba.	Como	se	señaló	en	uno	de	mis	postes	anteriores,	la	mayoría	de	los	responsables	de	las	decisiones	en	buenas	empresas	son	personas	muy	inteligentes	y	son	capaces	de	identificar	fácilmente
correos	electrónicos	masivos,	sin	importar	lo	personalizado	que	sea	el	modelo.	No	responden	a	los	correos	de	"SPAM"	sé	que	no	responderé.	Si	quieres	mi	respuesta,	escribe	un	email	personal	dando	una	buena	razón	por	la	que	debería	estar	interesado	y	cómo	me	conociste.	Cómo	resolverlo:	no	use	tales	emails	(ok,	hay	algunas	excepciones	que	he
subrayado	al	final	de	este	post).	Escribe	correos	electrónicos	personalizados.	3.	Las	personas	que	responden	a	correos	electrónicos	fríos	son	a	menudo	perspectivauna	de	las	RDA	con	la	que	interactué	me	dijo	que	recibió	una	alta	respuesta	(20-30%)	de	la	campaña	que	él	manejaba	usando	una	de	estas	compañías	de	generación	líder	pero	no	causaba
conversión.	Ella	me	preguntó¿Asi	que?	Mi	respuesta	es	simplemente	que	las	personas	que	responden	a	tales	correos	electrónicos	masivos	son	perspectivas	incorrectas.	Estas	personas	solo	están	pescando	o,	a	veces,	incluso	tratando	de	vender	a	otros	un	determinado	servicio	o	un	producto	propio.	No	hemos	creado	un	algoritmo	bastante	inteligente
para	encontrar	intenciones	humanas	y	hasta	que	logremos	hacer	un	algoritmo	tan	inteligente,	estas	compañías	de	generación	líder	continuarán	dando	datos	malos.	¿Entonces	qué	debería	ser	hecho?	Mi	respuesta:	para	comenzar	la	perspectiva	inteligente	"proponer	es	el	primer	paso	en	el	proceso	de	ventas,	que	consiste	en	identificar	a	los	clientes
potenciales",	según	lo	definido	por	la	Enciclopedia	de	la	Compañía.	Si	descubre	una	oportunidad	tardía,	en	el	proceso	de	compra	de	los	clientes,	el	precio	para	ganar	el	negocio:	el	principio	de	Thembuto,	Mark	Sellers,	la	perspectiva	inteligente	es	una	forma	de	hacer	una	forma	de	realizar	ventas	proactivas.	No	espere	sus	posibles	perspectivas.
Identifique	sus	necesidades	antes	de	que	lo	hagan.	La	única	forma	de	vender	la	conversación	con	perspectivas	de	gran	valor	es	interrumpirlas:	prospección	fanática,	Jeb	Blount,	así	que	aquí	están	mis	4	pasos	para	tomar	la	perspectiva	inteligente:	Paso	1.	Encuentre	el	mercado	de	productos	o	el	mercado	de	servicios	adecuados	Este	es	uno	de	los	pasos
más	importantes	para	tomar	la	perspectiva	inteligente.	Idealmente,	trate	de	identificar	problemas	y	requisitos	antes	de	que	su	perspectiva	se	identifique.	Esta	es	la	forma	de	ser	un	líder	del	pensamiento.	Cómo	SDR	desea	minimizar	el	riesgo.	¿Puede	demostrar	que	su	producto	o	servicio	es	mejor	que	otros	en	un	determinado	mercado	o	el	servicio	que
está	vendiendo	es	adecuado	para	este	mercado?	De	lo	contrario,	encuentre	un	mercado	en	el	que	pueda	mostrar.	La	mayoría	de	los	equipos	de	ventas	no	pasan	suficiente	tiempo	en	este	pasaje	terminan	seleccionando	demasiados	mercados	para	perseguir.	La	razón	es	que	muchos	DDR	con	los	que	interactué	no	tienen	una	buena	comprensión	de	la
tecnología	que	están	vendiendo	y	son	incapaces	de	encontrar	la	solución.	Una	manera	de	descubrir	el	mejor	ajuste	del	mercado	es	mirar	a	los	clientes	existentes	y	responder	preguntas	como	'¿Quién	es?	best	customer',	'Why	they	choose	you	over	other	similar	products/services',	'Are	you	able	to	demonstrate	some	sort	of	leadership	in	the	selected
market'.	Step	2.	Create	a	persona	of	your	ideal	prospect.	You	want	to	create	a	detailed	persona	of	whom	you	want	to	reach	out.	It	does	not	have	to	be	the	CEO,	can	be	CIO	or	VP	of	Sales,	depending	on	what	you	want	to	sell.	The	goal	here	is	to	identify	the	early	adopter	in	the	target	company	who	will	champion	your	product	or	service.	I	want	to	target
CIO	(or	head	of	technology)	of	a	non-tech	company	which	has	100+	employees	and	have	been	running	for	10+	years	from	US	midwest.	Great!	Step	3.	Reach	out.	Once	you	know	the	prospect	and	have	a	persona,	you	need	to	identify	the	channel(s)	to	reach	out.	It	can	be	Linkedin,	Twitter	or	direct	email	or	phone.	Too	many	salespeople	select	the
channel	of	reaching	out	based	on	their	personal	preferences	and	not	based	on	where	their	prospects	are	spending	their	time.	Not	good!	Also	when	you	reach	out	to	a	prospect,	do	not	ask	direct	questions	like	'Do	you	need	a	product/service'.	The	person	can	give	a	yes/no	answer	and	the	conversation	will	close.	Instead,	ask	generic	open-ended	questions
and	try	to	connect	at	emotional	(with	some	emotions	of	fear,	stress,	frustration),	insightful	(offer	some	information	that	you	know)	and	tangible	(what	results	can	you	deliver)	level.	Remember	people	don¢ÃÂÂt	want	to	be	sold.	So	do	not	only	say	good	things,	then	people	think	you	are	selling	and	open	their	guards.	Instead,	try	to	be	helpful	and	solve
their	problem.	Try	to	sell	without	selling	anything.	Step	4.	Engage	and	show	you	know	what	you	are	talking	about.	So	many	times	I	have	read	that	short	emails	are	better	for	high	responses.	My	experience	says	otherwise.	In	the	age	of	Twitter,	if	one	has	to	come	out	as	a	thought	leader	one	needs	to	write	longer	thoughtful	emails	to	get	a	better
response	from	top	management	-	not	just	some	short	to	the	point	Los	emails	más	personalizados	muestran	que	ha	pasado	tiempo	y	esfuerzo	para	conocer	a	su	cliente	potencial.	Tiene	más	posibilidades	de	crear	un	compromiso.	He	visto	que	hay	un	50%	más	de	probabilidades	de	una	respuesta	ponderada	positiva	al	escribir	un	poco	más,	pero	el	correo
electrónico	ponderado.	¿Pero	a	veces	está	bien	usar	correo	electrónico	de	masa	fría?	Sí,	en	los	siguientes	casos:	1.	Si	no	tienes	idea	de	cómo	esperar.	Por	lo	general	es	para	los	juniors	o	un	oficial	de	ventas	que	no	sabe	mucho	de	la	tecnología	que	están	vendiendo.	2.	Si	usted	tiene	un	gran	número	de	compradores	potenciales.	Esto	puede	ocurrir
generalmente	si	sus	compradores	son	usuarios	finales	o	pequeños	negocios	(Se	realizaron	10	personas).	3.	Si	el	valor	de	venta	es	demasiado	bajo.	No	puedes	hacer	una	venta	de	$100	con	perspectiva.	Diré	que	si	el	valor	de	las	ventas	es	algo	más	de	$5,000,	entonces	definitivamente	deberías	hacer	perspectivas.	Me	gustaría	dar	las	gracias	a	Jeb	Blount
por	su	libro	Fanatical	Prospecting.	Aprendí	mucho	de	eso.	Espero	que	te	guste	este	artículo.	Siéntete	libre	de	apreciar	y	compartir	con	otros.	otros.
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